
Vermittler-Kongress 2026 
22. Januar 2026 

12:45 - 17:45 Uhr 

Agenda 

12.45 - 13.00 Uhr Begrüßung 
RA Björn Thorben M. Jöhnke & RA Jens Reichow 

Itzehoer Rechtsschutzlösungen 
Clemens Cichonczyk und Carsten Limberg, Itzehoer 
Rechtsschutz 

Streitfall Pflegetagegeldversicherung: Praxisfälle von 
Jöhnke & Reichow Rechtsanwälte 
RA Jens Reichow 

13.00 - 13:30 Uhr Spezialprobleme in der BU-Leistungsfallprüfung: Von 
Long-Covid bis zur Depression 
RA Björn Thorben M. Jöhnke & RA Jens Reichow 

13.00 - 13:30 Uhr 

14.00 - 14:15 Uhr 

Kaffepause 14.15 - 14:30 Uhr 

„Markt im Umbruch – Wie Makler jetzt ihre Zukunft 
planen sollten (nicht erst bei der Übergabe)“ Dirk 
Henkies, Ruhestandsexperte, Head of Corporate 
Development blau direkt 

Mehr Info: 
Der Maklermarkt steht unter Druck: Demografie, 
Konsolidierung, steigende Anforderungen. Makler, die 
heute handeln, haben morgen bereits die Ruhe und 
den Spielraum. 

In diesem Vortrag erfahren Sie, warum die klassische 
Nachfolgeplanung oft zu spät beginnt – und wie das 
den Wert Ihres Unternehmens beeinträchtigen kann. 
Frühzeitige Planung ist ein strategischer Vorteil: 
Wachstum, Bestandsübernahmen, Kooperationen, 
regionale Präsenz. 
Lernen Sie die Ruhestandsmodelle von blau direkt 
kennen – von der Maklerrente, dem Asset/Share Deal, 
den regionalen Kooperationsmodelle – und wie sie 
sich kombinieren lassen. Wer seinen Ruhestand als 
strategischen Schritt sieht – gewinnt. 

14.30 - 15:00 Uhr 

Aktuelle Entscheidungen aus der 
Berufsunfähigkeitsversicherung 
Gerichtsentscheidungen sowie Verfahren der Kanzlei 
Jöhnke & Reichow. Referent: RA Bernhard Gramlich 

15:00 - 15.30 Uhr 

Uhrzeit Referent Thema 

Seite 1 von 2 



Gesunde Köpfe. Starke Teams. Erfolgreiche 
Unternehmen – der Gamechanger im Wettbewerb um 
Talente! 
René Michler (Leiter Vertriebsunterstützung Firmen- 
und Verbandskunden Krankenversicherung), Markus 
Ullrich (Leiter Maklerdirektion Nord) 

15.30 - 16.00 Uhr 

Kaffepause 16.00 - 16.15 Uhr 

Vermittler-Kongress 2026 
22. Januar 2026 

12:45 - 17:45 Uhr 

16.30 - 17.00 Uhr Wie Beratung Wurzeln schlägt – Kommunikation mit 
Wumms, die bleibt! 
Steffen Sparring (bessergrün GmbH), Frederik Waller 
(orbito FLOW GmbH) 

Mehr Info: 
Was macht Beratung nachhaltig erfolgreich? In dem 
Vortrag zeigen Frederik Waller (orbito FLOW GmbH) 
und Steffen Sparring (bessergrün GmbH), wie Haltung, 
Sprache und echte Beziehung Beratung positiv 
verändern. Mit Beispielen aus der Praxis, Impulsen für 
Vermittler und einer Prise Wumms erfahren Sie, wie 
Kommunikation nicht nur wirkt – sondern Vertrauen 
schafft, das bleibt. Für Makler, die erfolgreich 
abschließen und dauerhaft verbinden. 

17.00 - 17.15 Uhr Knien, Bücken & Co. – Eine anwaltliche Sicht auf die 
Leistungsbeschreibungen in der 
Grundfähigkeitsversicherung
Referent: RA Jan Hendrik Schrape 

17.15 - 17.30 Uhr Ist der Versicherungsmakler unabhängig oder nicht? 
– Wettbewerbsrechtliche Stolperfallen für 
Versicherungsmakler
 RA Björn Thorben M. Jöhnke 

17.30 - 17.45 Uhr Zusammenfassung und Verabschiedung RA 
Björn Thorben M. Jöhnke & RA Jens Reichow 

16.15 - 16.30 Uhr Haftungsgefahren für Versicherungsvermittler 
Ein Bericht über die Haftungsfälle des letzten Jahres 
Referent: RA Jens Reichow 

Uhrzeit Referent Thema 
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